DINO BONDAVALLI

Bl Per i monzesi ¢ da sempre
I'enoteca cittadina con la E ma-
iuscola. Dal 1955 il negozio Me-
regalli in piano centro a Mon-
za ¢ infatti la vetrina di riferi-
mento per chi cerca vini di qua-
lita.

Eppure, quella della vendita
al dettaglio & solo la punta
dell’iceberg di una realta che
ha alle spalle
una storia molto
pitt lunga, co-
minciata nel
1856 con un’oste-
ria per lamescita
del vino, passata
per la vendita
allingrosso e
giunta ai giorni
nostri con
un’azienda mo-
dello della distri-
buzione moder-
na. Prima a im-
portare in Italia,
negli anni Tren-
tadel secolo scor-
so, prodotti fran-
cesi d’eccellen-
za, dagli champa-
gne ai vini di Bor-
deaux, dai co-
gnac agli arma-
gnac, l'azienda e
cresciuta al pun-
to da diventare
un gruppo leader per la distri-
buzione sul mercato italiano di
vini e spirits nazionali e interna-
zionali. Distributore esclusivo
per il nostro Paese del Sassica-
ia di Tenuta San Guido e degli
champagne Bollinger, solo per
fare due nomi, il Gruppo Mere-
galli ha il proprio core business
nel rapporto con il mondo Ho-
reca (hotel, ristoranti e cate-
ring). E, con oltre 2 mila etichet-
te in catalogo e 5 milioni di bot-
tiglie vendute nel 2022, e il pun-
to di riferimento per i migliori
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Geni di Lombardia/ll gruppo Meregalli

A casa della monaca di Monza
’Enoteca delle stelle Michelin

Leader nell’export di vini italiani in Francia e ha I'esclusiva per distribuire Sassicaia
e Bollinger. Con 92 milioni di fatturato ha conquistato i piu grandi ristoratori e hotel

ristoranti, enoteche e hotel.
«In Italia abbiamo oltre 10
mila clienti, tra i quali tutta la
ristorazione di qualita, fino ai
top ristoranti con tre stelle Mi-
chelin», conferma Marcello
Meregalli, amministratore de-
legato del gruppo e rappresen-
tante della quinta generazione
nell'azienda di famiglia, la cui
sede, nell'ex convento della
Monaca di Monza di manzo-
niana memoria, sembra la rap-
presentazione ideale della sa-
cralita del vino. E lui, che dalle

generazioni precedenti ha ere-
ditato non solo la guida del
gruppo, ma anche una visione
illuminata in cui la capacita di
giocare d’anticipo sui tempi si
fonde con la fiducia nel valore
del capitale umano, ad aver
condotto I'azienda attraverso il
definitivo salto di qualita degli
ultimi vent'anni.

«Abbiamo sempre avuto
una forte apertura all'innova-
zione», spiega. «Mio padre, gia
allinizio degli anni Ottanta,
aveva adottato un sistema di

Sopra, a sin. Corrado Mapelli, a
destra Marcello Meregalli,
rispettivamente Dg e Ad del
gruppo Meregalli. A sinistra la
sede del gruppo, nell’ex
convento della Monaca di Monza

gestione che consentiva di in-
trodurre un approccio pilt
scientifico. Poi, negli anni No-
vanta siamo stati i primi nel
mondo del vino a fare forma-
zione non solo sul prodotto,
ma anche su quelle che erano
le tecniche di vendita, la gestua-
lita e il resto, secondo un mo-
dello che era diffuso tra ban-
che e assicurazioni, ma che in
un mondo conservatore come
quello del vino erano ben lun-
gi dal venire».

Nessuna sorpresa, quindi,

seil gruppo e stato anche la pri-
marealta del settore ad adotta-
re un sistema di gestione onli-
ne degli ordini e degli agenti,
facendo riadattare al proprio
mondo un software che era sta-
to sviluppato per un’azienda
brianzola che distribuiva pro-
dotti elettronici. Né se la sua
organizzazione della logistica
e delle consegne ha anticipato
di anni quegli standard a cui
tutti noi ci siamo poi abituati in
tempi piu recenti con Amazon
e lo shopping online.

«Se in passato la costruzione
del business era basata sulla ca-
pacita di selezione dei prodotti
di qualita, negli ultimi 15-20 an-
ni si & progressivamente allar-
gata alla cura del servizio: noi
diamo la garanzia di consegna
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rapida al cliente e senza errori,
con cartoni disegnati apposta
per contenere anche bottiglie
diforma diversa», spiega Corra-
do Mapelli, direttore generale
del gruppo. «Questo ha consen-
tito a tanti ristoratori di non do-
ver pill avere un proprio ma-
gazzino vini e capitale immobi-
lizzato: possono ordinare quel-
lo che serve settimana per setti-
mana con la tranquillita di rice-
vere la consegna en-
tro 2,3 giorni in tut-
ta Italia, visto che
noi abbiamo in
pronta  consegna
nei nostri magazzi-
ni trale 600 mila e il
milione di bottiglie,
aseconda del perio-
do dell'anno».

Non solo. Oltre a
essere leader a livel-
lo nazionale, con
un fatturato che nel
2022 ha superato
quota 92 milioni di
euro, in crescita del
14% rispetto all’an-
no precedente, il
Gruppo Meregalli e
anche il primo esportatore di
vini italiani in Francia e ha una
presenza molto significativa in
Svizzera. E inoltre presente an-
che nel Principato di Monaco,
dove rifornisce il settore del lus-
so e degli yacht e dove ha da
poco ottenuto I'esclusiva per la
distribuzione di tutti gli cham-
pagne e vini del gruppo Bollin-
ger.

Decisamente non male per
una realta che conta 70 dipen-
denti e circa 300 agenti sul terri-
torio. E che, nel corso della sua
storia, ha dato un fortissimo
contributo alla diffusione della
cultura del vino nel nostro Pae-
se e alla valorizzazione del vi-
no italiano all'estero. Meglio di
Cosl.
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